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WIR HALTEN ZUSAMMEN:

STARKE PARTNER
FUR EINE ERFOLGREICHE
& VIEHVERMARKTUNG!
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Rheinische Rheinische

Erzeugergemeinschaft ViehVermarktungs
fir Qualitdtsferkel w.V. GmbH



Engagierte Ferkelerzeuger aus dem Rheinland griindeten 1971 die
Rheinische Erzeugergemeinschaft fiir Qualitétsferkel w.V. (REG). Damals stand
die klassische Ferkelauktion in Krefeld im Mittelpunkt des Geschehens.
Heute werden alle Ferkel direkt Abstall vermittelt. Auf feste Parinerschaften
zwischen Ferkelerzeuger und Méister legen wir besonderen Wert.

e Vermarktung von iiber 600.000 Ferkeln/Jahr (2010)

Vermqutung deutschlandweit

e Keine Handelsspannen, Transparente Gebiihrenséitze
e Schriftliche Auftragsbestitigung zu jeder Ferkellieferung

Transport durch zuverldssige Spediteure

Intensive Zusammenarbeit mit dem Schweinegesund-
heitsdienst der Landwirtschaftskammer NRW und
den Hoftierdrzten

e Systemberater fir QS

e Woachentliches ,Marktfax” mit aktuellen Markt-
daten zum Ferkel- und Mastschweinemarkt als
kostenloser Service fir Mitglieder und Kéufer

e Aktuelle Informationen auf unserer Homepage
.reg-online.de



IHR PARTNER IN SACHEN *
FERKELVERMARKTUNG

e Leistungsorientierte Bezahlung nach Gruppengréfle, Qualitéit
und Gesundheitsstatus

e Waéchentliche REG-Abstallnotierung

e Preisfindung durch Preiskonferenz bestehend aus zwei
Ferkelerzeugern und zwei Mdstern

e Pinkiliche und transparente Abrechnungserstellung
e Auszahlung fiinf Arbeitstage nach Erstellung Threr Abrechnung

o |hr Auszahlungsbetrag ist durch unser Eigenkapital gesichert —
keine Fremdfinanzierung!

e Produktionstechnische Beratung fiir Mitgliedsbetriebe

e Priorisierter Eberpool der REG bei der Genossenschaft
zur Férderung der Schweinehaltung eG (GFS)

IHR ERFOLG — UNSERE FERKEL

o Lieferung von Ferkelpartien in gewiinschten Gruppengrsfien
e Bildung von festen Partnerschaften fiir einen dauerhaften Ferkelbezug

o Keine anonymen Ferkellieferungen
(Schriftliche Auftragsbestétigung incl. aller erforderlichen
Informationen und Kontaktdaten der entsprechende Erzeugerbetriebe)

e Dokumentierter Gesundheitsstatus durch das REG-Ferkelzertifikat

e Homogene Lieferpartien durch gezielte Auswahl der Vererber bei
der GFS (priorisierter Eberpool)



RVV STEHT, FUR EINE
ERFOLGREICHE SCHLACHT-
VIEHVERMARKTUNG

Die Rheinische Viehvermarktungs GmbH (RVV) wurde im Jahr 2005 als
hundertprozentige Tochter der REG gegriindet. Ziel ist es, fir die Tier-
halter in der Region eine sichere, unabhdngige und effektiv arbeitende
Vermarktungsschiene fir Mastschweine und Rinder zu etablieren.

Wir bieten unseren Vermarktungspartnern
e Kurze Zahlungsziele

Sicherung des Geldes iber Birgschaften und Versicherungen

Eigene EU zugelassene Sammelstelle mit giinstiger
Verkehrsanbindung direkt an der A 57, Ausfahrt Sonsbeck

o Abwicklung des Transportes iber zuverldssige
Spediteure

e QS-Betreuung ilber die REG als Systemberater




Schlacht- und Mastauswertung mit Farmer’s Friend® L -

Die EDV-unferstiitzte Auswertung der gelieferten Schlacht-
schweinepartien ermdglicht lhnen Sortierverluste zu er- - =
kennen und zukiinftige Lieferungen zu optimieren. e
Einen besonders schnellen und komfortablen
Weg bietet lhnen Farmer’s Friend®

Online. [ :_ﬁ' .

INDIVIDUELLE VERMARKTUNG
MIT HOCHSTEM MEHRWERT

Die Vermarktung der Tiere erfolgt nach einer eingehenden Priifung der
vom Markt nachgefragten Qualitéten und geeigneter Absatzméglich-
keiten. So kénnen wir Spitzenpreise garantieren.

Mastschweine

e Optimale Vermarktung aller Qualitéten und Gewichte durch gezielte
Kenntnis aller Absatzméglichkeiten in der Region

e Termingerechte und zuverldssige Abholung durch leistungsféhige
Spediteure

o Kostengiinstige Vermarktung auch kleinerer Partien iiber die
Sammelstelle

[ Vermc:rktung betriebsnah an verschiedene Standorte

Schlachtsauen

e Vermarktung von Schlachtsauen, Altebern, Binnenebern sowie
Spanferkeln

e Selbstanlieferer kénnen lhre Tiere an der Sammelstelle anliefern,
auf Wunsch holen die Speditionen lhre Tiere ab

e Abrechnung nach Schlachtgewicht und Zustellung inklusive
der Original-Wiegeprotokolle
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Jungsauen

Seit 2010 empfiehlt die REG / RVV Jungsauen aus zwei Zuchtprogram-
men. Damit bedienen wir die wachsende Nachfrage der Mastbetriebe
nach genetisch einheitlichen Ferkelpartien aus unserer Mitgliedschaft. Wir
vermitteln leistungsstarke, fruchtbare Jungsauen aus dem Zuchtpro-
gramm der German Hybrid (ehemals LRS) und der auf dénischer Genetik
basierenden PORKUSS® Sau. Beide Genetiken spiegeln mit unterschied|i-
chen Schwerpunkten die Anforderungen der Ferkelerzeuger und Mdster
wieder.

Mit diesen Elterntieren kdnnen Sie beste Aufzuchtleistungen, hohe Frucht-
barkeit, wirtschaftliche Produktion und einheitliche, maskenkonforme
Endprodukte erreichen.

Ihr Vorteil
e Ansprechpartner aus unserem Haus
e Externe Spezialberatung zu Themen rund um die Ferkelproduktion

o Gewdhrleistung der Auslieferungsqualitét durch Bindelung der
Nachfrage durch die RVV

Jungeber

Dariiber hinaus vermitteln wir Deck- und Besamungseber aus dem
Zuchtprogramm der German Piétrain

Ihr Vorteil M
e Stressstabil (NN / NP), vital und deckfreudig <;/G;rman

IETRAIN
e Hohe Tageszunahmen und Fleischfille

e Einheitliche Schlachtksrperqualitéten fir alle Klassifizierungssysteme
o Hoher Gesundheitsstatus der Zuchtbetriebe

Auswahl durch den Kunden oder einen Mitarbeiter der RVV direkt
beim Zichter



Grofvieh

e Vermarktung ausschlieBlich an Abnehmer
mit neutraler Verwiegung und Klassifizierung

e Verldssliche und transparente Kontrolle von
Ausschlachtung und Klassifizierung durch Lebendbeurteilung
und Lebendgewichterfassung auf der EU-Sammelstelle

e Sortierung und Zuordnung des Grof3viehs nach speziellen, von
den Schlachtunternehmen nachgefragten Qualitéten

o Niedrige Vorkosten und iberdurchschnittliche Auszahlungspreise
ermdglichen optimale Verkaufserlése in der Vermarktung

e Zeitnahe Information iber Klassifizierung und Schlachtergebnis per Fax

e Zusendung der Original-Wiegekarten mit der Abrechnung

Fresser
e An- und Verkauf von Fressern in gewiinschter Qualitét und Partiegréfie

o Kreuzungsfresser aus hiesigen Milchviehbestéinden






